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NIINIKOSKI (MT)
”Jeri-rinkka on pikku hiljaa 
kypsynyt nykyiseen muotoon-
sa. Suunnittelu oli niin vaati-
vaa ja aikaavievää, että en halua 
kenenkään suoraan hyödyntä-
vän sitä omiin malleihinsa, sik-
si hain mallioikeuden rinkkaan 
Patentti- ja rekisterihallituksel-
ta”, toiminimellä Nallen Polku 
ja Eräompelu yrittävä Köylinen 
kertoo.

Hänellä ei ole epärealistisia 
odotuksia mallisuojan antamas-
ta turvasta.

”Kopiointivaara on tietys-
ti olemassa suojasta huolimat-
ta. Jos ilmenee sellaista kopi-
ointia, jota en voi hallita, täytyy 
vain yrittää olla askeleen edellä 
kopioijia ja kehittää itsekin tuo-
tetta.”

Köylinen toivoo mallisuojan 
parantavan tuotteen mahdolli-
suuksia markkinoilla ja antavan 
tuotteelle arvostusta.

Mallisuojan haku ja sen saa-
minen kesti yli puoli vuotta.

”Hakemus Patentti- ja re-
kisterihallitukselle lähti maa-
liskuun alussa viime vuonna ja 
mallisuoja myönnettiin loka-
kuun lopussa. Sen lisäksi, että 
koko prosessi kesti melko kau-
an, se ei myöskään ollut halpa 
sijoitus tuoreelle yrittäjälle. Ko-
konaiskustannus oli noin 300 
euroa.”
 
Netistä tärkein 
markkinointikanava
Seuraava tärkeä etappi nuoren 
yrittäjän uralla on nettisivujen 
perustaminen. ”Nettisivujen 
on tarkoitus olla tärkein koira-
tarvikkeiden markkinointika-
nava.”

Koiratarvikkeet, kuten val-

jaat, hihnat ja heijastintuot-
teet ovat yrityksen päätuotteita 
mutta tilauksesta Köylinen te-
kee mitä tahansa ompelutöitä.

”Tilaustöitä olen saanut oi-
kein mukavasti heti yrityksen 
perustamisesta alkaen erilais-
ten kontaktien ansiosta. Pa-
neudun mielelläni tilaajien tar-
peisiin enkä tyydy automaatti-
sesti jo toteutettuihin ratkai-
suihin.”

Köylinen on kouluttautu-
nut sekä pukuompelijaksi että 
luontoyrittäjäksi. ”Yritysideani 
onkin yhdistää kiinnostukseni 
luontoon, ompeluun ja koiriin.”

Koulutuksensa ansiosta hän 
oli oikeutettu starttirahaan il-
man lisäkoulutusta. Paikallisen 
yrityshautomon ovi kävi kui-
tenkin tiuhaan, ennen kuin yri-
tys oli pystyssä.

”Yrityksen perustaminen ei 
ole mikään pikku juttu. Kaiken 
paperityön lisäksi käytännön 
tasolla esimerkiksi oikeanlaisia 
materiaaleja toimittavien tuk-
kuliikkeiden löytäminen on ol-
lut kovan työn takana.”

Köylinen käyttää sekä ulko-
maisia että kotimaisia materi-
aaleja. Materiaalit on testattu, 
jotta ne ovat varmasti käyttö-
tarkoitukseen sopivia.
 
Yrittäjyys ainut 
vaihtoehto
Yrittäjyys on Köyliselle ainut 
vaihtoehto kotikylällä työllisty-
miselle. Kaupunkiin hän ei olisi 
valmis muuttamaan.

”Olen käynyt kokeilemassa 
tehdastyötä mutta ei minusta 
olisi ompelemaan yhtä ja samaa 
saumaa päivästä toiseen.”

Köylisen mielestä parasta 
yrittäjyydessä on oman itsensä 

pomona oleminen ja joustavat 
työajat.

”Kun on pakko painaa pitkää 
päivää, leikkaan ja ompelen yö-
myöhään. Jonain toisena päivä-
nä taas lähden koirien kanssa 
ulkoilemaan päivällä ja jatkan 
töitä myöhemmin.”

Köylinen ei ole ainut niini-
koskelainen nuori, jolla on yrit-
täjähenkeä. Myös hänen ystä-
vällään on yritys, jonka toimi-
alaan kuuluu brodeeraminen.

”Teetän omien tuotteiden 
brodeeraukset hänellä alihan-
kintana.”

Ompelutyö vaatii paljon ti-
laa. Kooltaan suurin työ on ollut 
ison kodan ompelu.

Toistaiseksi Köylinen tekee 
töitä vanhempien vintillä mutta 
pikku hiljaa oman kodin yhtey-
teen on tarkoitus valmistua tal-
koovoimin työtila.
 
Hinnoittelu on  
haastavaa
Yksi haastavimpia tehtäviä yrit-
täjälle on omien tuotteiden hin-
noittelu.

”Jeri-rinkka on päätuote ja 
samalla myös kallein tuote. Hin-
ta on yli sata euroa, mutta eivät 
halpa ja hyvä kuljekaan samassa 
paketissa”, Köylinen toteaa.

”Sarjat ovat pieniä ja valmis-
tus aikamoista näpeltämistä, 
kun esimerkiksi kaikki säätö-
hihnatkin pehmustetaan. Rink-
koja löytyy neljää eri kokoa, pie-
nin on tilavuudeltaan 8 litraa ja 
suurin 24 litraa.”

Köylisen suvussa on ollut om-
pelijoita ennenkin, muun muas-
sa vaari, jolla on ollut oma vaat-
turiliike. ”Vaarin sakset ovat 
päässeet takaisin töihin minun 
käsissäni.” 

Ympärivuotista työllistymis-
tä edesauttavat yrityksen muut 
toiminnot ompelun lisäksi. Köy-
linen järjestää muun muassa lu-
mikenkäretkeilyjä ja eräruokai-
luja luonnon helmassa.

”Toiminnot täydentävät toi-
siaan ja kaikki pyörii luonnon, 
koirien ja ympärillä. Kun pitää 
kustannukset kurissa, pystyn 
hyvin elättämään itseni.”

SARI PENTTINEN

Yrittäjä toivoo mallisuojasta 
turvaa kopiointia vastaan
Jeri-koirarinkka on malliltaan aivan erilai-
nen kuin markkinoiden muut koirarinkat. 
Se onkin pitkän kehittelytyön tulos. Ensim-
mäinen versio syntyi mallin kehittäjän 23-
vuotiaan Jenni Köylisen ollessa 11-vuotias. 
Tämän jälkeen kokeiluversioita on valmis-
tunut ainakin tusinan verran.

Jenni Köylisen koirat ovat oleellinen osa Jeri-koirarinkan tuotekehitystä. Rottweiler Otto kul-
jettaa itse omia tavaroitaan vaelluksilla.

KARI SALONEN

Oma verkkokauppa on pienille 
yrityksille kaksipiippuinen jut-
tu. Toisaalta yrityksen tuotteita 
on helppo markkinoida netissä, 
mutta samalla tieto uutuuksista 
päätyy myös kilpailijoille.

Nokkela tapa kiertää ongel-
maa on laittaa tuotekuvat net-
tiin pelkästään pienillä kuvilla, 
joita ei voi suurentaa tarkkojen 
yksityiskohtien selvittämiseksi.

Etenkin käsityöyrittäjät ovat 
tarkkoja tuotteistaan. Esimer-
kiksi vuosittain Tampereel-
la järjestettävillä Suomen Kä-
den Taidot -messuilla, jotka 
ovat laajin käsityöalan tapah-
tuma Suomessa, monet yrittä-
jät suhtautuvat todella tiukasti 
tuotteiden kuvaamiseen. Joil-
tain osastoilta ei saa ottaa ku-
via edes lehtijuttuun.

Erään yrittäjän komment-
ti kertoo asenteesta: ”Joutuu-
pahan kilpailija ainakin osta-
maan ensin tuotteen, että voi 
ryhtyä kopioimaan”

Varsinkaan käsitöitä on vai-
kea patentoida tai mallisuoja-
ta. Puisia keittiövälineitä, vil-
lapaitoja ja huopahattuja on 
tehty maailman sivu.

Aina löytyy kopioijia, mut-

ta todellinen tapa menestyä on 
pitää kiinni omasta linjastaan. 
Persoonallista tyyliä on vaikea 
jäljitellä. Työn laadun pitää ol-
la niin hyvä, että asiakas haluaa 
ostaa toisenkin tuotteen – eikä 
osta kopiota kilpailijalta.

STINA HAASO

KOMMENTTI

Persoonallinen tyyli ja laatu tuovat suojaa

FAKTAT

Mallioikeus ei suojaa  
keksintöä tai ideaa
Patentti- ja rekisterihallitus 
myöntää tuotteelle mallioikeu-
den. Mallioikeus on ulkonäön ja 
ulkomuodon suoja, se ei suojaa 
keksintöä tai ideaa. Mallisuojia 
haetaan paljon esimerkiksi huo-
nekaluille. 
Tuotteen pitää olla uusi ja 
yksilöllinen mallisuojan saami-
seksi. Hakemuskäsittelyn al-
kuvaiheessa tehdään uutuus-
tutkimus, joka kattaa kotimaan 
rekisterit rekisteröityjen ja hy-
väksynnässä olevien tuottei-
den osalta. 
Jo suojatun tuotteen kans-
sa samannäköistä tuotetta ei 
hyväksytä. Markkinoilla olevis-
ta tuotteista vain murto-osa 
on mallisuojattu. Vuonna 2006 
haettiin suojaa 531 mallille. Ha-
kemuksia hylättiin 10. Suoja on 

voimassa viisi vuotta kerrallaan 
ja sen voi uusia neljästi viideksi 
vuodeksi kerrallaan. 
Mallisuojan haltijan on itse 
seurattava markkinoita mah-
dollisen kopioinnin varalta. Ko-
piointitapaukset selvitetään 
neuvottelemalla tai oikeusteit-
se, Patentti- ja rekisterihallitus 
on vain rekisteriviranomainen. 
Yhteisömalli on kansallisesta 
rekisteröinnistä erillinen suo-
ja. Yhteisömalliasetuksen ansi-
osta yhdellä hakemuksella voi 
saada mallisuojan koko Euroo-
pan yhteisön alueella. Rekiste-
riviranomaisena on sisämarkki-
noilla toimiva yhdenmukaista-
misvirasto OHIM, joka sijaitsee 
Espanjan Alicantessa.

Isoja investointeja ei tarvittu Jenni Köylisen toiminimen Nal-
len Polku ja Eräompelun toiminnan aloittamiseksi. Vain yksi 
ompelukonehankinta oli tarpeen, sillä koneita oli hankittuna 
jo ennestään.

”Pk-yritysten pitäisi hakea ny-
kyistä hanakammin suojaa tuot-
teille ja ideoille. Selvityksen mu-
kaan potentiaalisista yrityksistä 
50–75 prosenttia ei hyödynnä 
lainkaan suojaamismahdolli-
suuksia”, kertoo Suomen Yrittä-
jien lainopillinen asiamies Jan-
ne Makkula.

”Suojausjärjestelmä ja sen 
hyödyt tunnetaan heikosti. Asi-
an vaikeudesta johtuen saattaa 
olla, että pk-yrittäjien mielestä 
on helpompaa olla välittämät-
tä omien oikeuksien suojaami-
sesta.”

Makkula varoittaa, että liian 
välinpitämätön asenne suojaa-
mista kohtaan saattaa kostau-
tua. Yrittäjä voi tietämättään 
loukata omilla tuotteillaan jon-
kun toisen yrittäjän oikeuksia.

Hän ennustaa ideoiden ja 
tuotteiden suojaamiseen liitty-
vien haasteiden kovenevan tu-
levaisuudessa.

”Suojaamalla tuotteen saa 
yritykselleen yksinoikeuden 
suojan kohteeseen, esimerkik-
si tietyn esineen ulkomuotoon. 
Hyväkään idea itsessään ei saa 
suojaa, mutta idean tuloksena 
syntynyt tuote voidaan suojata 
useallakin eri tavalla.”

”Suojaamalla voi luoda brän-
diä ja erottua markkinoilla. Jos 
tuote tai idea menestyy, voi löy-

tyä esimerkiksi halukkaita ide-
an käyttöoikeuden tai käyttölu-
van ostajia.”

Makkula myöntää, että tuot-
teeseen liittyvät oikeudet ja nii-
den suojaaminen ovat haastava 
aihealue pk-yrittäjälle. Hän ke-
hottaa yrittäjiä kuitenkin pe-
rehtymään suojaamisen. Ha-
lukkaille on tarjolla neuvonta-
palveluja.

Suojausmuotoja on monen-
laisia, kuten liikesalaisuus, pa-
tentti, tavaramerkki ja hyödylli-
syysmalli. Yksi harvinaisimpia 
muotoja on mallioikeus.

Vuodesta 1975 lähtien malli-
oikeuksia on myönnetty 24 000 
mallille, joista vuonna 2006 voi-
massa oli 4 500 kappaletta. Puo-
let näistä oikeuksista on isojen 
yritysten omistuksessa.

”Mallioikeus on voimassa vii-
si vuotta, jonka jälkeen sen voi 
neljästi uusia viideksi vuodeksi 
kerrallaan.”

Mallioikeuksista ei juuri rii-
dellä, ainakaan oikeudessa asti. 
Vuodesta 1979 alkaen tapauk-
sia on ollut vain kuusi korkeim-
massa oikeudessa asti. Vuonna 
2006 Patentti- ja rekisterihalli-
tukseen valitettiin neljästi mal-
lioikeushakemuksesta.

Jos yrittäjä havaitsee jon-
kun kopioivan mallisuojattua 
tuotetta, kannattaa Makkulan 

Yli puolet yrittäjien  
ideoista ja tuotteista suojaamatta

mukaan ensin lähestyä kopioi-
jaa kirjeitse. Kirjeessä on syytä 
kertoa omista oikeuksista kysei-
seen tuotteeseen tai ideaan.

”Nämä kirjeet ovat yleen-
sä riittäneet lopettamaan kopi-

oinnin. Jos mallioikeuden louk-
kaaja ei kirjeistä piittaa ja jatkaa 
toimintaansa, seuraava askel on 
kieltokanteen toimittaminen 
käräjäoikeuteen.”

SARI PENTTINEN

Lähivakuutusyhdistys Itä-Uu-
simaa ja Kymen Lähivakuu-
tusyhdistys yhdistyvät tämän 
vuoden lopussa. Tuloksena on 
maan suurimpia vakuutusyh-
distyksiä, joka toimii  kahdek-
salla paikkakunnalla ja laajen-
taa yhdeksännelle.

Molempien lähivakuutusyh-
distysten hallitukset hyväk-
syivät yksimielisesti perjan-
taina julkistetun fuusion. Pit-
kään valmisteltu fuusio toteu-
tuu vuoden viimeisenä päivä-
nä. Sille lasketaan 14 miljoonan 
euron maksutulolla vahvaa ta-
louspohjaa.

”Haluamme palvella asiak-
kaitamme vielä entistä parem-
min ja monipuolisemmin” Ralf 
Wickström ja Ari Arminen 
perustelevat.

Wickström johtaa Itä-Uu-
simaan ja Arminen Kymen lä-
hivakuutusyhdistystä. Uudel-
la yhdistyksellä ei ole vielä ni-
meä, mutta Arminen siirtyy sen 
toimitusjohtajaksi. Wickström 
toimii sen hallituksen puheen-
johtajana. Wickström johtaa 
myös Lähivakuutus-ryhmän 
keskusliiton sekä yhtiön halli-
tusta.

Uuden lähivakuutusyhdis-
tyksen kotipaikaksi tulee Por-
voo, mutta pääkonttori sijoit-
tuu Kouvolaan. Toimintaa lu-
vataan kehittää tasapuolisesti 
koko toimialueella, jotta asiak-
kaat saavat paikallista vakuu-
tusosaamista jatkossa.

Hallintopaikat jaetaan uu-

dessa lähivakuutusyhdistyk-
sessä maksutulojen suhteessa. 
Porvoo, Sipoo, Anjalankoski, 
Elimäki ja Kouvola ovat silloin 
vahvimmat. Liljendal ja Lapin-
järvi ovat markkinaosuudessa 
suurimmat. Toiminta-aluee-
seen kuuluu Tuusula. Säästö-
pankkien kanssa avataan kont-
tori Keravalle ensi vuonna.

Lähivakuutus-ryhmän toi-
mitusjohtaja Harri Kainulai-
nen pitää erinomaisena Itä-
Uusimaan ja Kymin lähivakuu-
tusyhdistysten yhdistymistä. 
Muodosteilla on ryhmän suu-
rimpia yksiköitä. Ryhmä muo-
dostuu 88 itsenäisestä vakuut-
tajasta.

”Vahvana yksikkönä se näyt-
tää varmasti suuntaa ryhmän 
muille lähivakuutusyhdistyk-
sille”, Kainulainen tervehtii.

Lähivakuutusyhdistysten 
yhdistymisiä valmistellaan ai-
nakin Varsinais-Suomessa ja 
Kaakkois-Suomessa sekä Pir-
kanmaalla ja Oulun seudulla. 
Kainulainen lupaa, ettei henki-
lökuntaa irtisanota yhdistymis-
ten yhteydessä.

Lähivakuutus-ryhmä lähtee 
strategiassaan, että voimava-
roja kokoamalla asiakkaita pal-
vellaan tehokkaasti kaikissa va-
hinko- ja korvausasioissa sekä 
henki- ja eläkevakuuttamises-
sa. Yhteistyötä tehdään sääs-
töpankkien ja Eläke.Fennian 
kanssa.

JUHANI VIITALA

Itä-Uusimaa ja Kymi 
yhdistävät  
lähivakuutuksensa

Uusi lähivakuutusyhdistys toimii kahdeksalla paikkakunnalla 
ja laajentaa Keravalle ensi vuonna.

Tuusula

Kerava
Sipoo

Porvoo
Liljendal

Lapinjärvi

Kouvola

Elimäki
Anjalankoski

Uusi lähivakuutusyhdistys syntyy
Itä-Uudellemaalle ja Kymiin

Uuden luopumistuen hakulo-
make on saatavana Melan inter-
net-sivuilta.

Liitelomakkeet sen sijaan 
odottavat vielä asetusta luopu-
mistuesta.

Luopumistuen hakulomake 
löytyy Melan kotisivuilta osoit-
teesta www.mela.fi Palvelut Lo-
makkeet. Maatalouden uusi 
luopumistuki on voimassa tä-
män vuoden alusta vuoden 2010 
loppuun.

Luovutuksensaajan sitou-
muslomakkeet ja maatalousvi-
ranomaisten lausuntolomak-
keet tulevat Mela-sivustoille lä-
hiviikkoina, kunhan asetus luo-
pumistuesta vahvistetaan.

Melassa arvioidaan, että en-
simmäiset ennakkopäätökset 
luopumistuesta annetaan huh-
tikuussa. EU-käsittelyn odot-
telu loppuvuoteen viivästyttää 
lain toimeenpanoa.

MT

Lutu-hakulomaketta
saa Mela-sivuilta

Maatalousyrittäjien eläkelaitos 
lähettää tällä viikolla uudet va-
kuutustodistukset kaikille ma-
ta-vakuutetuille. Vakuutusto-
distus kannattaa säilyttää, jol-
loin työtapaturman hoito veloi-
tetaan suoraan Melalta.

Tapaturmavakuutuksen va-
kuutustodistuksessa yläkul-
massa on korttiosa, jonka voi ir-
rottaa ja säilyttää lompakossa. 
Osastopäällikkö Sinikka Gin-
ström korostaa, että mata-va-
kuutustodistusta saa käyttää 
vain työtapaturmissa ja ammat-
titaudeissa.

Sairaala velkoo vakuutusto-
distuksen perusteella hoidon 
kustannukset suoraan Melalta, 
kun työtapaturmassa loukkaan-
tunutta hoidetaan. Lääkäri voi 
kirjoittaa lääkemääräyksen va-
kuutusyhtiöksi Melan, jolloin 
vahingoittunut saa lääkkeet 
maksutta apteekista.

”Samanlaisen merkinnän lää-
käri voi laittaa fysikaalisen hoi-
don lähetteeseen”, Ginström 
opastaa.

Ginström sanoo korvausasian 
käsittelyn  nopeutuvan, kun va-
kuutustodistus täytetään huo-
lellisesti. Missä työssä ja miten 
työtapaturman kuvaus auttaa 
lääkäriäkin.

Melasta voidaan maksaa työ-
tapaturman uhrille kulukorva-
ukset ja matkakustannukset, 
kun vakuutustodistus palaute-
taan sinne täytettynä ja allekir-
joitettuna.  Sairauspäiväraha-
varten täytetään erillinen va-
hinkoilmoitus, jos työtapatur-
masta seuraa sairauslomaa.

Ginström muistuttaa, että va-
paa-ajan ja yksityistalouden ta-
paturmissa ei mata-vakuutus-
todistusta saa käyttää. Näissä 
tapaturmissa uhri maksaa kus-
tannukset ensin itse ja velkoo 
ne kuittia vastaan Melasta. Va-
paa-ajalle edellytetään omaa va-
kuutusta.

Vakuutustodistusta ei käyte-
tä, kun hoidon tarve johtuu sai-
raudesta. Silloin korvaus hae-
taan lyhyissä sairauksissa Me-
la-sairauspäivärahana. Pitkissä 
sairauksissa päivärahaa haetaan 
Kansaneläkelaitokselta. Saira-
usvakuutuksessa on yhdeksän 
arkipäivän omavastuu.

Uudet mata-vakuutustodis-
tukset ovat voimassa tämän ja 
ensi vuoden. Tapaturmavakuu-
tuksen päättyminen lopettaa oi-
keuden käyttää Mata-vakuutus-
todistusta.

MT

Mela postittaa uudet 
mata-todistukset
Voimassa kaksi vuotta


